
Datos del Proyecto 

1.- Denominación de la Idea o actividad (denominación comercial o actividad principal a 
desarrollar)  

  OUR CLOSET: Un negocio económico de alquiler de ropa destinado principalmente a actividades 
artísticas o culturales.  

2.- Descripción de la Idea. Detalle cómo y por qué cree que podría convertirse en negocio: 
problema que se pretende resolver (necesidades que cubre), novedad de la solución propuesta.  

  

El negocio sería una “tienda” online en Córdoba para alquilar ropa de forma económica llamada 
OUR CLOSET. Si bien sé que existen numerosos negocios de alquiler de ropa, suelen ser 
destinados a eventos como bodas o graduaciones y se suelen llevar a cabo con marcas de un precio 
elevado por lo que el alquiler no resulta siempre muy asequible. Mi idea se desarrollaría 
especialmente por dos vías: una de ellas sería el alquiler destinado a actividades culturales. Uno de 
los ejemplos principales serían los grupos de baile o de covers de kpop, que necesitan renovar 
atuendos para las distintas actuaciones. Esto puede suponer no sólo un sacrificio económico para 
los artistas, sino una promoción inconsciente del consumo de fast-fashion y acumulación de ropa 
que sólo sería necesaria para una o varias ocasiones excepcionales. Esta misma vía se extrapolaría 
a actividades como teatro o musicales, en las que se suelen necesitar atuendos que pueden 
repetirse en distintas obras ( como una falda de aros, corsets…). El enfoque sería prendas que se 
utilizarían solo en ocasiones como las mencionadas o que son demasiado caras para la mayoría de 
personas, pero en mi negocio apuesto porque todxs tengan la oportunidad de brillar en el escenario 
sin dañar a su bolsillo ni al planeta. La otra vía sería más general y tal vez menos novedosa, pero es 
una idea que, al menos en Córdoba, no he encontrado. Conozco a alumnas Erasmus que, durante la 
feria, querían tener la experiencia de llevar un vestido de gitana o flamenca, pero los alquileres no 
estaban en nuestra ciudad, eran complicados de gestionar o se enfocaban en vestidos de una 
calidad, eso sí, excelente, pero de un precio muy elevado aunque fuera por unos días. Pienso que 
todo el mundo debería tener el derecho de experimentar y participar en eventos culturales como la 
feria sin comprometerse a invertir tal cantidad en un vestido, por lo que intentaría ofrecer vestidos 
que, siendo de calidad decente, pudieran alquilarse por precios económicos y accesibles. Todas las 
prendas que se mencionan, por las dos vías, intentaría que fueran lo más versátiles, con variedad de 
tallas, y ajustables a los distintos tipos de cuerpo mediante elementos como cintura elástica, espalda 
ajustable mediante lazo tipo corsé cruzado, etc. Además intentaría que no siempre fuera ropa nueva, 
sino ropa reciclada a mano para adaptarse a las tendencias actuales, por mí misma o por 
compañerxs o socixs. Creo que podría convertirse en negocio porque ofrece una opción sostenible 
para el planeta y sin compromiso económico para que los jóvenes puedan disfrutar de o participar en 
los eventos culturales.  

3.- Descripción de los productos/servicios/utilidades que genera la puesta en marcha de la Idea  

  

1. Para conseguir más acceso a prendas, ofrecería la opción al público de “ceder” sus prendas el 
tiempo que estipulen y que puedan ganar una pequeña comisión cada vez que estas se alquilen. 
Esto también se podría hacer en ocasiones puntuales, subiendo “búsquedas” de un tipo específico 
de prendas, enfocado casi siempre en actuaciones teatrales o de bailes, para que quien lo posea 
pueda colaborar.  
2. Asesoría para el alquiler de las prendas para un fin específico, para su adaptación si son 
convertibles de alguna forma (nudos para acortar la camiseta, hacer faldas o tops de distintas 
formas, convertibles, etc…) 
3. Vestidos de gitana o flamenca de distintos niveles de detalle de varias tallas pero además 
ajustables mediante espalda corsé ( como los vestidos de la marca House of Cb). 
4. Alquiler de prendas para ocasiones culturales.  

4.- Descripción cronológica de los procesos y/o actividades que se han de realizar para llevar el 
producto / servicio al cliente final.  

  

1. Solicitud en la página web por parte del cliente de la prenda o prendas, para organizaciones, 
grupos o individuos. Pueden buscar la prenda en el catálogo de la web ellos mismos pero, si no 
encuentran lo que buscan o lo prefieren, pueden escribir una solicitud para que le asesoremos, como 
ya se ha mencionado, con prendas convertibles de alguna manera o realizando una búsqueda de un 
donante temporal.  
2. Tras el pago y una fianza variable según la prenda, mediante mensajería o en un punto de 
recogida, si es en Córdoba, se realizaría la entrega de la/s prenda/s en una funda o bolsa reutilizable 
que proteja el artículo y que el cliente debe devolver en la misma condición en la que se le entregó, 
así como la prenda utilizada.  
3. Mediante un convenio con una tintorería o lavandería, se procedería al lavado o desinfección si 
procede del artículo para que sea devuelto al negocio y reutilizado o, en el caso de tratarse de un 



donante temporal, devuelto al propietario.  
4. Comprobación del buen estado de la prenda y devolución, si procede, de la fianza.Ge  

5.- Mercado al que se dirige. ¿Cuál es su principal clientela? ¿Dónde se encuentran localizados?  

  

Individuos o grupos interesados, principalmente jóvenes, pero podría ser cualquier grupo de edad, 
en participar en actividades culturales como baile o teatro para las que serían necesarios prendas y 
accesorios específicos de uso único u ocasional, así como estudiantes Erasmus o turistas que se 
encuentren en la zona de Córdoba y, durante específicamente la temporada de feria, quieran poder 
llevar un vestido local, así como los accesorios, sin la necesidad de adquirirlos. Con esta idea de 
negocio podríamos velar por la sostenibilidad y el cuidado del planeta pero también, a nivel 
individual, por el ahorro de dinero y evitar el consumo y acumulación de prendas innecesario 
mediante su reutilización. Principalmente se destinaría a la provincia de Córdoba, pero mediante 
mensajería creo que no sería complicado llevarlo a nivel de Andalucía o incluso nacional a medida 
que la empresa crezca.  

6.- Con la idea desarrollada, ¿se ofrece algún servicio adicional que pudiera mejorar la 
experiencia de compra del cliente?  

  Si  

Descríbelo  

  Asesoría o búsqueda de donantes temporales remunerados en caso de que no encuentren la prenda 
o accesorio por sí mismos en el catálogo.  

7.- Factores / motivos por los cuales la implantación de la Idea tendría éxito.  

  

1. Sostenibilidad: afortunadamente, la sociedad se preocupa cada vez más por evitar el desperdicio 
de materiales y cuidar tanto de las condiciones laborales en las fábricas como del planeta, por lo que 
pienso que este sería un punto a favor en cuanto a la ética de los clientes. 
2. Precios competitivos: los precios serían lo más competitivos posibles buscando disuadir a los 
posibles clientes de la compra de artículos que sean de uso único u ocasional que acumularían 
innecesariamente en casa. 
3. Promoción de y colaboración con la cultura andaluza ( vestidos de feria) y actividades artísticas 
como el baile o el teatro.  
4. Asesoría personalizada para los clientes, programa de donantes temporales remunerados y 
principal procedencia de las prendas de tiendas de segunda mano (podrían ser prendas “upcycled” 
para adaptarse a tendencias actuales concretas) 
4. Sistema intuitivo y rápido para los clientes.  

8.- Descripción y desglose de la inversión necesaria para iniciar la actividad generada por la Idea 
presentada  

  

100 € para la creación de la página web con shopify, pago de la suscripción. Creación de redes 
sociales y marketing y pago de anuncios locales en instagram y tiktok. 
1100 € para compra de las prendas o telas base destinadas a actividades culturales. Se 
customizarán, si es necesario, a mano por el mismo negocio o mediante el convenio con costurerx, 
para lo que se destinarían, en principio, 600 € (incluyendo la customización de vestidos de gitana 
añadiendo la espalda corset y elementos ajustables en todo lo posible a las prendas). 
800 € para la compra de vestidos de feria de segunda mano 
100 € para la adquisición de fundas reutilizables para las distintas prendas 
El local sería, por el momento, en casa de la propietaria pues la actividad se desarrollaría 
principalmente por medio de la web y mensajería o puntos de recogida.  
200-300 € para una máquina de coser  

 


