
Datos del Proyecto 

1.- Denominación de la Idea o actividad (denominación comercial o actividad principal a 
desarrollar)  

  EcoRepara (Reparaciones y Restauración de Muebles y Objetos de Segunda Mano)  

2.- Descripción de la Idea. Detalle cómo y por qué cree que podría convertirse en negocio: 
problema que se pretende resolver (necesidades que cubre), novedad de la solución propuesta.  

  

EcoRepara, es un servicio local de reparación, restauración y transformación de muebles y objetos 
del hogar (como sillas, mesas, marcos, baúles, lámparas, etc.) con un enfoque ecológico y artesanal. 
El objetivo es fomentar la economía circular ayudando a las personas a recuperar y reutilizar sus 
muebles antiguos o deteriorados, en lugar de desecharlos. El servicio se puede ofrecer tanto a 
domicilio como en un pequeño taller propio o compartido.  

3.- Descripción de los productos/servicios/utilidades que genera la puesta en marcha de la Idea  

  

Reparación y restauración de muebles de madera (lijado, pintado, barnizado). 
 
Transformación de muebles: personalización con pintura ecológica, estilo vintage, boho, industrial, 
etc. 
 
Recogida y restauración de muebles donados para su posterior reventa. 
 
Talleres exprés para particulares: "Restaura tu propio mueble". 
 
Servicio de asesoramiento decorativo para dar segunda vida a espacios con objetos reciclados.  

4.- Descripción cronológica de los procesos y/o actividades que se han de realizar para llevar el 
producto / servicio al cliente final.  

  
1. Estudio de la competencia / alta de autónomo / busqueda de un pequeño espacio o taller / compra 
de herramientas / crear una marca 
2. Recogida de primeros objetos / pruebas y portfolio de restauraciones  
3. Promoción local: Redes, carteles, boca a boca..  

5.- Mercado al que se dirige. ¿Cuál es su principal clientela? ¿Dónde se encuentran localizados?  

  

Personas entre 30 y 65 años preocupadas por el consumo responsable. 
 
Amantes de la decoración vintage o artesanal. 
 
Familias que quieren restaurar muebles en vez de tirarlos. 
 
Estudiantes o jóvenes que se mudan y buscan soluciones económicas. 
 
Tiendas de segunda mano o anticuario que necesiten apoyo de restauración.  

6.- Con la idea desarrollada, ¿se ofrece algún servicio adicional que pudiera mejorar la 
experiencia de compra del cliente?  

  No  

7.- Factores / motivos por los cuales la implantación de la Idea tendría éxito.  

  

- Tendencia creciente hacia la sostenibilidad y reutilización. 
 
- En Córdoba hay una cultura de apego a lo tradicional y los objetos con historia. 
 
- Muchas personas tienen muebles antiguos que quieren restaurar pero no saben cómo. 
 
- Bajo coste inicial y posibilidad de ingresos adicionales por reventa de muebles restaurados. 
 
- Espacio para diferenciarse por calidad, estilo y trato cercano.  

8.- Descripción y desglose de la inversión necesaria para iniciar la actividad generada por la Idea 
presentada  

  
Alta como autónomo 80 € 
 
Seguro de responsabilidad civil 120 € 



 
Herramientas básicas (lijadora, brochas, taladro, etc.) 400 € 
 
Materiales (pinturas, barnices, lija, pegamento, etc.) 300 € 
 
Imagen corporativa y redes 150 € 
 
Dominio + hosting + página web simple 60 € 
 
Publicidad local (flyers, redes sociales) 150 € 
 
Transporte básico (carro, carrito, gasolina) 200 € 
 
Compra o acondicionamiento de espacio/taller (si aplica) 500 € 
 
Contingencias / inversión en muebles para restaurar 500 € 
 
TOTAL 2.460 – 2.700 €  

 


